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Babagcu eleva status das mulheres de Ludovico

As mulheres da pequena vila de
Ludovice, na regido dos cocais ma-
ranhenses, tiveram que aprender da
noite para o dia que tempo € mesmo
dinheiro. Ludovico ndo aparece no
mapa do Brasil, mas entrou na rota
dos negdcios de inddstrias de cos-
méticos européias e americanas num
passe de mégica. Num dia, as mu-
lheres da vila contribuiam com me-
nos de 10% do orgamento familiar.
No outro, jd estavam pagando 90%
das contas da casa.

E dificil acreditar em tamanha
mudanga nessa regifio tradicional-
mente conservadora, encravada nas
matas da pré-amazénia brasileira. A
4rea de 18 mithGes de hectares € de
transigdo entre as florestas dmidas
da Amazdnia e as terras semi-4dridas
do Nordeste, onde estdo concentra-
das 200 palmeiras de babagu por
hectare. Cerca de 10 mithdes de hec-
tares estio em terras maranhenses,
que produzem a média anual de
94.531 t. de améndoas de babagu, ou
seja, 88% da produgiio nacional.

Na regido dos cocais, homem que
se preza ndo coleta e nem quebra co-
co de babagu. O esforgo fisico é
enorme, mas a tradi¢do dita que o
homem trabalhe na roga e a mulher
se desdobre entre as atividades do-
mésticas e o manejo com o babagu.
A saga das mulheres quebradeiras
de coco dura quase 100 anos e a
pouca renda gerada com a venda das
améndoas do babacu sempre refor-
gou o reduzido poder de decisdo das
mulheres em casa.

Maria Alafdes Alves de Souza
que o diga. Tipica quebradeira de

coco de babagu, 43 anos, filha de

agricultores, escolaridade minima,
mie de sete filhos, ela passou a vida
rodeada de 10 quilos de cocos para
quebrar por dia. A correria sempre
comega as 5 horas da manhi, fazen-
do o fogo de carviio e amelando o
machado. Nos intervalos da quebra
de coco, tem almogo para fazer e le-
vé-lo para os homens na roga, roupa
para lavar, filhos para levar 4 escola
¢ a casa para limpar.

“Aqui eles dizem que homem que
quebra o coco cresce a bunda. Nio
sei de onde eles tiraram isso, mas €
um mau exemplo para 0s meninos,
que quando fazem 13 ou 14 anos
ndo querem mais ajudar a mie nem
na coleta, quanto mais na quebra”,

- gu, feito a partir da

Venda do 6leo extraido do coco para grandes industrias de cosméticos da Europa
e dos Estados Unidos tem garantido aumento da renda das quebradeiras

Telma Pinto, de S0 Luis

diz Maria Alafdes. A crendice tem a
ver com a posigo que as multheres
ficam ao quebrar o coco — sentadas
no chio, com as pernas curvadas,
batendo um pedago de pau com uma
lamina aftada na ponta até que o co-
co comega a ceder ¢ as améndoas
aparecern.

A influéncia e o status das que-
bradeiras de coco comegaram a mu-

-dar.em 1994, quando a organizagdo

nao-governamental {ONG) america-
na Cultural Survival, de Nova York
COmegou a comprar

Shop fechou, em 1995, um contrato
direto com a Coppalj para a impor-
tagfio de 30 toneladas de 6leo, que
em 1996 subiu para 32 toneladas, e
saltou para 43,2 toneladas em 1997
¢ outras 43,2 toneladas em 1998. O
Gleo sai pelo porio de Fortaleza para
Roterda (Holanda), 14 € refinado e
embarcado para a fibrica da Body

Shop em Littlehampton (Inglaterra) -

para ser usado em produtos como a
Ananya Lotion, SPF30 liptsticks e
White Musk lotion, vendidos em 47

mercados onde a

6leo bruto de baba-

prensagem manual,
da Cooperativa dos
Pequenos Produto-

VIDA
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multinacional atua.

A venda, bem
acima dos pregos
de mercado mesmo
na entressafra do

res de Lago do Jun-
co (Coppalj), para a
cadeia de cosméticos inglesa The
Body Shop. A Cooperativa, «a 30
quildmetros de Ludovico, € a unica
da regido que, desde 1989, compra
regularmente améndoas de babagu
das mulheres rurais e beneficia o
¢leo num processo 100% natural.

A experiéncia deu certo e a Body

babagu, quando
custa R$ 1,60 a to-
nelada do 6leo, rendeu 3 Coopera-
tiva, no ano passado, US$ 137 mil e
deve fechar nos mesmos US$ 137
mil até o final de dezembro que
vem. A Body Shop pagou USS$ 3,19
a tonelada, US$ 1,19 acrescidos in-
tencionalmente. O acréscimo € a
contribui¢do da empresa para a or-

Maria Alaides Alves de Souza

ganizagdo e participa¢io social e po-
litica das quebradeiras de coco em
suas comunidades.

O primeiro passo da cooperativa,
conta o assessor técnico Valdener
Pereira Miranda, foi expandir a
compra das améndoas do maior ni-
mero de comunidades rurais possi-
vel e promover, nessas 4reas, a dis-
cussio dos direitos iguais entre ho-
mem e mulher. As mulheres
entenderam rapidamente a impor-

tancia delas para o desenvolvimento
da indistria do babagu. Em menos
de quatro anos, as quebradeiras de
oito comunidades organizaram-se,
passaram a vendér 400 toneladas de
améndoas, ¢ formaram a Associacio
das Mulheres Trabalhadoras Rurais
{(AMTR).

A AMTR € um dos maiores
exemplos de cooperativismo alter-
nativo de que se tem noticia no Pafs,
n#o sé pela proposta em prol da con-

digdo feminina, mas pela rapidez

€Omo a teoria virou pritica. A AM-
TR instalou a primeira fabrica de sa-

bonete glicerinado de babagu do

mundo, abriu um nicho segurc no
mercado e fecha 0 ano de 1998 com
uma exportagdo total de 36 mil sa-
bonetes para a empresa americana
naturalista Pacific Sensuals, Inc., se-
diada em Los Angeles, CalifSrnia.
A exportagic dos sabonetes para
a Pacific Sensuals comegou no ini-
cio do ano. A AMTR, comandada,
quem diria, pela trabalhadora rural
Maria Alafdes, mobilizou 104 mu-
lheres para levar adiante o projeto.
A produgiio total foi de 62,201 sa-

Entre 0$ anos 60 e 80, a cultura
do babagu era a principal base da
economia maranhense. No total, 52
industrias de médio e grande porte
nacionais montaram unidades in-
dustriais no estado para beneficiar
0 babagu, produzir 6leo bruto e re-
finado, e abastecer as industrias ali-
menticias do Centro-Sul do Pais e
do exterior. A produgio média
anual do 6leo de babagu atingia 130

| mil toneladas por ano e garantia o

primeiro lugar na pauta de expor-
tagOes do estado.

Os altos ¢ baixos da cultura co-
megou no final da década de 80,
com a entrada do dleo de sgja no
mercado. Daquela época, apenas
uma inddstria sobreviveu, a Olea-
ginosas Maranhenses S.A. (Olea-

Produto perde espago

ma), subsididria da Unido Fabril
Exportadora, do Ric. A principal
dificuldade era a reducdio na oferta
das améndoas do babagu durante os
meses de margo a agosto, periedo
de chuvas rigorosas. Com a queda
da produgdo, o preco saltava e o
6leo perdia competitividade.

O presidente da Oleama, Luis
Fernando Renner, lembra, no en-
tanto, que o “golpe mortal” veio no
inicio da década de 90, quando o
entdo presidente Fernando Collor
de Melo abriu a economia e reduziu
as aliquotas ‘de importagiio para a
entrada do 6leo de palmiste (den-
dé). “O babagu perdeu mercado pa-
ra o 6leo de dendé da Mal4sia e das
Filipinas porque, além de funciona-
rem como substitutivo ideal para o

para o azeite de dendé

6leo de babagu, tem a vantagem de
ndo sofrer flutuagdes provocadas
por intempéries.”

A Oleama sobreviveu 2 crise re-
direcionando sua produgio para o
mercado de saponiceos e abando-
nando quase completamente o seg-
mento de costedveis. No ano pas-

producic de 4 mil toneladas de
uma diversificada linha de produ-
¢do vendida no mercado nacional,
mas Renner n&o acredita que h4 es-
pago para as industrias tentarem re-,
conquistar o mercado.

Pelas contas da Federagdo das
Indistrias do Maranhio (Fiema), a
produgio estimada em 1998 de
6leo de babagu € de 24 mil tonela-
das por ano. Enguanto que o 6leo

to R$ 1,28, no periodo de entressa-

sado, faturou R$ 25 milhdes com a |

~dos seus frutos, fothas e caule, em-

de babagu refinado mais barato
custa no mercado R$ 1,80 e do bru-

fra, o prego do 6leo de dendé & re-
lativamente estabilizado em R$
1,25 o ano inteiro. Na avaliagio do
superintendente da Fiema, José de
Jesus Brito, a alternativa para as in-
diistrias maranhenses é descobrir
outras possibilidades industriais e
comerciais para o babagu.

Estudos do Ministério do Meio
Ambiente e da Universidade Fede-
ral do Maranh#io sugerem que o ba-
bagu gera uma ampla gama de pro-
dutos iteis, que podem ser obtidos

bora 56 o carvio e o 6leo esteja sen-
do produzidos comerc1almente
(LF)

bonetes de 100 gramas, também
vendidos nos municipios maranhen-
ses em torno de Lado do Junco, que
renderam no final da cadeia produ-
tiva, a cada ema das mulheres en-
volvidas, uma didria de R$ 7,00.

Segundo Maria Alafdes, a fabrica
da AMTR foi construida e equipada
numa 4rea de 120 metros quadrados
com 0 apoio da United Nations
Child Fund (Unicef), que liberou
US$ 80 mil para a comunidade de
Ludovico levar adiante o projeto.
Nesse final de ano, a pequena indds-
tria vai faturar US$ 225,5 mil, con-
tabilizados os custos com a compra
do 6leo de babagu da Coppalj, o pro-
cesso de saponificagio a frio (emul-
sificagfio do Sleo com soda céustica)
¢ as embalagens plésticas.

As perspectivas do negécio sdo
de pleno crescimento, sustentado
pela tendéncia mundial de melhor
aceitagdo de produtos com agrega-
¢éo de valor e pelo charme do apelo
eco}6g1co e social.

A-mais recente negociagio da
Coppalj é com a Aveda Corporation,
uma das maiores empresas natura-
listas de cosméticos dos Estados
Unidos, localizada em Minneapolis
(MN}). A Aveda, concorrénte da Bo-
dy Shop, estd concluindo os estudos
de laboratdrio a partir de duas tone-
ladas de 6leo de babagu produzidas
em Lago do Junco e j§ acenou com
um conirato de 24 toneladas para o
inicio de 1999,

A boa aceitag@o do Sleo de baba-

' ¢u dos cocais maranhenses é refor-

¢ada pelo certificado de qualidade
orginico expedido pelo Instituto
Biodindmico de Desenvolvimento
Rural (IBD), de Botucatu (SP). No
caso dos sabonetes, apesar da falta
de comprovagio cientifica, a expe-
riéncia da AMTR revela que um
grande nimero de consumidores
consideram que o produto produz
maciez e boa hidratacfio da pele e
cura alguns tipos de doenga, princi-
palmente micoses,

A saga das mulheres de Ludowco
jamais vai ser a mesma. E pensar
que, por ironia do destino, a palmei-
ra que sempre castigou as quebra-
deiras de coco como cidadis de se-
gunda classe, € a mesma que lhes
‘abre 0 mercado mundial e lhes de-
volve o respeito e a esperanga den-
tro da selva amazdnica. ,




