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Negocios sustentaveis
sdo alternativa para
preservar a Amazonia

Crescem as acdes para fomentar atividades nas quais os
ganhos dos produtores dependam da manutengao da floresta

DANIELLE NOGUEIRA
danielle.nogueiratoglobo.com.br

s recentes recordes de des-
matamento na Amazonia
eas criticas a politica ambien-
tal para a regido reforgaram
entre especialistas a tese de
que, para manter a florestaem
pé, € preciso desenvolver ne-
gocios sustentaveis. Ativida-
desquendoapenas preservem
abiodiversidade, mastambém
gerem o desenvolvimento
econbmico-social das comu-
nidades locais e incentivemn a
preservagao. Com esse objeti-
vo, crescem iniciativas para fo-
mentar pequenos empreendi-
mentos que sirvam de contra-
ponto ao avango de atividades
como pecudria e monocultu-
rasdegrdos, que podem incen-
tivar o desmatamento.

A Platatorma Parceiros pela
Amazénia (PPA) é uma des-
sas iniciativas. Tem um brago
que funciona como uma ace-
leradora, ou seja, da aquele
empunﬁoz inhoem stmfups,
cooperativas ou empresas
que ainda estejam engati-
nhando. Desde que foi imple-
mentado, no fim de 2017, 30
candidatos j4 foram selecio-
nados. Alguns conquistaram
até 0 mercado internacional.

E o caso da cooperativa de
seringueiros liderada pelo pa-
raense Francisco Samonek, a
Sering6. Com cerca de 1.500
cooperados, a maicria mulhe-
res, aorganizagio vivia da ven-

dade borracha paraaindustria

automotiva. Porvolta de 2014,
Samonek passou a incentivar
a produgao de artesanato. A
adesio de cooperados foi cres-
cente: um quilo de borracha
passouarender R$ 300 comas
pegas artesanais. Vendida em
seu estado bruto geravaR$ 2.

NECESSIDADE DE PARCERIAS
O passo seguinte foi montar
uma fabrica para produzir
sandalias e outros calgados de
borracha. Samonek teve aju-
da da PPA para formagdo de
pessoal, melhoria da gover-
nanga e captagio de recursos.
Hoje, a fabrica, erguida em
Castanhal (PA), tem capaci-
dade para produzir quatro mil
pares mensais, acaba de fir-
mar contrato com uma tra-
ding para exportar mil pares
pormés e buscafinanciamen-
to para aumentar a linha de
producio para 30 mil pares.
— A ideia é remunerar
melhor o seringueiro, para
queelemantenhasuaiden-
tidade de preservagio da
floresta. Tem que ter renda
aqui, paraelendodesmatar
para produzir —diz.
Segundo o empreendedor,
cada seringueiro consegue
preservar 300 hectares de flo-
resta, area de que precisa para
manter sua produgdo. A ma-
nutengio da mataassociada a
geragio de renda ¢ justamen-
te 0 que a PPA busca com seu
apoio a projetos. O brago de
aceleragio é financiado pela
Usaid, agéncia ligada ao go-

verno americano, Fundagﬁo
Vale e Instituto Humanize,
entre outros parceiros.

— O governo ndo vai resol-
ver aquestio da Amazdnia so-
zinho. Nem sé as ONGs. Por
isso, articulamos essa conver-
géncia com o setor privado —
diz Alexandre Alves, especia-
lista em engajamento do setor
privado e parcerias da Usaid,
uma das idealizadoras da PPA.

O Centro de Empreendedo-
rismo da Amazdnia, organiza-
¢io sem fins lucrativos comse-
de em Belém, também fomen-
ta pequenos empreendedores.
Um de seus programas é o
Amazénia Up, voltado paraes-
tudantes e recém-formados,
estigio anterior & PPA. En-
quanto nesta dltima a maioria
dos candidatos ji fundou um
negécio ou uma start-up, no
Amazonia Up, o objetivo €
transformarumaideiaemrea-
lidade. Desde 2017, quase 60
projetos foram selecionados.

—Nem todos evoluem para
um negéeio. Um dos princi-
pais entraves € a falta de inves-
tidores-anjo. Por isso, nosso fo-
coagoraseraatrair esses inves-
tidores —diz Raphael Medei-
ros, diretor executivo do Cen-
tro de Empreendedorismo.

Superar o desafio da logisti-
ca € um dos objetivos do Pro-
jeto Origens, criado pelas
ONGs Imaflora e Instituto
Socioambiental (ISA). O pro-
jeto trabalha com selos de ga-
rantia de origem e conecta
umarede de produtores dare-

Fing

de borracha. Mulh da Cooperativa Seringd produzem pecas como descansos de mesa e biojoias

Seringueiros. Samonek (a esq.) durante capacitagao sobre manuseio da borracha

gido amazénica com os cen-
tros consumidores no resto
do pais. Assim, viabiliza pe-
quenos negocios na floresta.
E uma das iniciativas finan-

ciadas com recursos do Fundo
Amazoénia. Com a suspensio
do fundo em 2019, busca par-
ceiros privados. Desde o inicio
do Origens, em 2016, ja foram

comercializados R$ 7,5 mi-
lhées na plataforma, que reti-
ne 1.800 produtores e 22 em-
presas parceiras. So desde si-
tes de e-commerce como o
BemGl6, da atriz Cloria Pires,
até grandes grupos varejistas,
como o Pao de Agticar.

—O projeto funciona como
um sistema de garantia de ori-
gem socioambiental dos pe-
quenos negocios. Sdo eles que
aumentam a resiliéncia dos
povos frente ac desmatamen-
to —diz Patricia Gomes, coor-
denadora do Origens.

Pedro Pereira é um dos ex-
trativistas que integram o Ori-
gens. Filho de seringueiros da
regido do Xingu (PA), ele en-
controu na produgdo de cas-
tanha e éleo de copaiba um
meio mais rentavel que o ex-
trativismodaborracha.

Até aderir ao Origens, ven-
dia a castanha para o chama-
doregatio, homemque passa
pelas comunidades ribeiri-
nhas comprando a produgio
local, impondo pregos em
geral muito baixos.

—Antes, a gente dependia
do regatdo. Ele baixava o pre-
conomeiodasafra. Agora, te-
mos contrato de fornecimen-
to com empresas. Isso nos dd
seguranga —conta Pedro.

Valor do aluguel volta aos
niveis de antes da pandemia

Prego médio por metro quadrado em setembro esta no patamar de margo
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valor do metro quadrado

do aluguel na cidade do
Rio voltou aos mesmos pata-
mares de antes da pandemia,
deacordocomumestudorea-
lizado peloSecovi este més. O
prego médio por m? hoje ¢ de
R$ 30,84, 0 mesmo de margo.
As imobiliarias tém percebi-
do o crescimento na deman-
da de inquilinos interessados
emtrocar de apartamento.

— O namero de ofertas
também ficou reduzido du-
rante o pior perfodo da pan-
demia, pois os proprietarios
seguraram as ofertas por re-
ceio dainadimpléncia. Mas,
65% dos iméveis alugados ti-
veram algum tipo de negocia-
¢do nos contratos com des-
conto médio de 50%. Acabou
que este grande cendrio de
inadimpléncia nio existiu —
afirma Leonardo Scheneider,
vice-presidente do Secovi.

Ele salientaque esteainda
& um momento muito favo-
rével aos inquilinos:

— Ainda hé ofertas, e os
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pregos estio semelhantes
aosde2011e2012.

Solange Portela de Andra-
de, diretora da JB Andrade
Iméveis, concorda, afir-
mando que os proprietarios
estdo dispostos a negociar:

—Asredugdes tém girado
emtornode 10%a 15%.

Na plataforma Quinto An-
dar, houve aumentode 340%
no numero de contratos fe-
chados entre margo e agosto.

—Ja superamos o nivel que
estavamos operando no ini-
cio do ano, antes da Covid-19
—diz Arthur Malcon, geren-
te-executivo de estratégia.
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Temor em queda. Proprietarios voltam a anunciar iméveis que estavam vazios

Ainda segundo dados do
site, houve aumento de
maisde 271% no ntimero de
buscas por iméveis no Rio
(més de agosto em compa-
ragioamargo).

Noisolamento social, a pla-
taforma registrou uma boa
procura por iméveis com trés
ouquatro quartos.

André Moreira, diretor da
Martinelli Iméveis, identifi-
couainda inquilinos que per-
deram renda e alugaram
iméveis mais em conta:

— Registramos alta de
40% na procura, com Barra
e Recreio liderando a prefe-
rénciados interessados.

Cristiano Barbosa, coorde-

nadorde TI, vem sentindo na
pele este aquecimento do
mercado. Ele buscaum apar-
tamento maior na Ilha para
locagio e estaimpressionado
comavelocidade que os imé-
veis ficam indisponiveis:

—Visitamos um aparta-
mento no sibado, manda-
mos a documentagdo no fi-
nal de semana, mas outro
cliente foi mais rapido e
conseguiu alugar. No outro
caso, visitamos o imével no
mesmo dia em que o antin-
cio entrou no site, mas,
quando fomos concretizar,
jaestavareservado.

Para aproveitar o momento,
aadministradora Renascenga,
em parceria coma Credpago,
prorrogou o Quinto Feirao da
Locagio, até o dia 30, nosite e
nas lojas fisicas.

—O inquilino pode con-
seguir até trés meses de alu-
guel gritis —afirma Edson
Parente, da Renascenga.



